General Marketing & Sales Solutions
Trainingsaanbod

BASIS COMMUNICATIE 1

De juiste communicatie is belangrijk voor elke organisatie. Wat er gezegd wordt (verbale communicatie), moet
overeenkomen met datgene wat men uitstraalt (non-verbale communicatie). Congruent zijn is de sleutel tot
betere communicatie. Met een goede communicatie, kunnen we de omgeving en de resultaten beinvlioeden. Til
de communicatie binnen uw organisatie naar een hoger niveau met de basis communicatie training 1.
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“You can’t have an A-level company if you hire B-level people.”
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