General Marketing & Sales Solutions
Trainingsaanbod
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MARKETING VOOR NIET-MARKETING MEDEWERKERS

Binnen organisaties is marketing een effectief instrument, dat niet meer weg te denken is bij het behalen van
gewenste doelen. Het is belangrijk dat elke medewerker de kracht van marketing kent; ook de medewerkers
die niet op de marketing afdeling werken. Marketing is veelte belangrijk om alleen over te laten aan de
marketing afdeling. Is uw streven dat de hele organisatie zorgt voor een constante en goede klantbeleving, dan

raden we u deze training aan.

De Training

Tijdens deze training verwerven
deelnemers inzicht in de
denkwereld en de taal van
marketeers. Theorie wordt
afgewisseld met oefeningen en
casussen uit de praktijk, zodat de
opgedane kennis toegepast kan
worden.

Doelstellingen Training

v Bekend worden met de
marketing filosofie van de
organisatie

v Betere samenwerking met
de afdeling marketing

v" Begrip creéren voor het
belang en de noodzaak van
marketing

Doelgroep
Eenieder die niet op de Marketing
afdeling werkt.

“You can’t have an A-level company if you hire B-level people.”

Praktische informatie
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Sessies: 4

Duur: 4.5 uren per
sessie

Aantal deelnemers:
max. 16
Trainingskosten: op
basis van uw wensen
Locatie: in
overeenstemming
Startdatum: In
overleg
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Wat is marketing (meer
dan alleen maar
promotie en reclame)
Marketing strategieén
Marktomgeving
Marktonderzoek en
doelgroep bepaling
De7P’s

Reclame | Promotie
Merkwaarde creéren
Product strategie en
marketing in de
levenscyclus

Content Marketing
Marketing 3.0
Marketing communicatie
Promotie en reclame
Het managen van
massa communicatie
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